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	КОМПАНИЯ «АСУ XXI ВЕК»

Разработка информационных систем для бизнеса
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«___» ________ 2011
Центр тренинга и консалтинга «ПрофРост» совместно с «АСУ XXI век»
Заявка на участие
	№
	Дата и место проведения
	Название мероприятия

	1
	«__» __________ 2011 г 

Место проведения:
ст. м. «Василеостровская», наб. реки Смоленки, д.2, «Международный Деловой Центр», 3 этаж.
	Семинар

Как делать активные продажи?

Принципы формирования отдела продаж по поиску и привлечению новых клиентов



	Стоимость участия (НДС не облагается):
6 700 рублей, для второго участника 10 % скидка
	Стоимость включает в себя:

- участие в мероприятии 

- раздаточные материалы 
- кофе-брейки



	

	№
	ФИО (полностью)
	Должность
	Моб. телефон
	e-mail

	1
	
	
	
	

	2
	
	
	
	

	3
	
	
	
	

	ФИО контактного лица:


	
	
	

	Ваши вопросы и пожелания:

	Организация-плательщик:

	Сфера деятельности:

	Адрес фактический:

	Телефон: (          )
	Факс: (          )
	e-mail:
	Web:

	ФИО руководителя организации:


С условиями участия в мероприятиях согласен.

«____» ___________ 2011  г.



____________________









          Руководитель организации


 М.П.

Контактные лица:
Корчуганова Светлана
· Необходимо отправить по факсу: (812) 347-79-77 или e-mail: mailbox@asuxxivek.ru  заполненную Заявку и Реквизиты 

· После оплаты вышлите, пожалуйста, копию платежного поручения с отметкой банка по факсу: (812) 347-79-77.
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